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Resumen

El articulo plantea estudiar los flujos bilaterales que ha mantenido Venezuela durante un periodo
de veinte afios con sus mayores socios comerciales a través de un modelo gravitatorio, tomando en
cuenta seis variables, tres de ellas de caracter econdémico: el PIB, el PIB per capita y la existencia
de algin acuerdo comercial entre los paises de la muestra; dos variables son de caracter
geografico: la distancia que separa a los dos paises y si comparten una frontera en comun;
finalmente una variable de caracter cultural, el lenguaje comin entre paises.

Los resultados de las estimaciones del modelo determinan que, si el producto del PIB de Venezuela
por el PIB de un socio comercial aumenta, el intercambio entre naciones aumentara; si la distancia
entre Venezuela y un socio comercial aumenta, el comercio disminuira; si el producto del PIB per
capita de Venezuela por el PIB per capita de un socio comercial aumenta, el intercambio entre
naciones aumentara. Por su parte, la inestabilidad politica y econdémica que experiment6
Venezuela en el periodo 2014-2018 ha afectado de manera negativa el flujo bilateral de la nacién
con el resto del mundo; el compartir una frontera, una lengua comun y un acuerdo comercial,
beneficia el intercambio entre naciones y los flujos bilaterales aumentan.

El crecimiento acelerado de China, India, Singapur, y en menor medida Estados Unidos durante el
periodo de estudio, impactaron positivamente el comercio que cada pais mantenia con Venezuela.
Asimismo, el crecimiento de la renta petrolera de Venezuela impact6 positivamente en los flujos
comerciales con los paises de donde provienen la mayoria de las importaciones venezolanas. En la
mayoria de las observaciones, cuando la economia de Venezuela y un socio comercial aumentan de
forma conjunta, el comercio entre ambas naciones se incrementa.

Palabras clave: modelo de gravedad, flujos comerciales, términos de intercambio.
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Flujos Bilaterales de Venezuela con sus Mayores Socios Comerciales: Un
Modelo de Gravedad para el Periodo 1998-2018

Introduccion

Venezuela es una economia abierta con una considerable dependencia del resto del mundo.
Para el ano 2019, la economia venezolana se encuentra en una recesiéon, que inicié con la
caida de los precios del petrdleo en el afio 2014. El deterioro de la economia ha causado una
pérdida en el nivel de bienestar de los ciudadanos venezolanos.

El siguiente trabajo de investigacion, plantea estudiar los flujos bilaterales que ha mantenido
Venezuela durante un periodo de veinte afios con sus mayores socios comerciales a través de
un modelo gravitatorio. El modelo gravitacional que se estimara méas adelante, toma en
cuenta seis variables, tres de ellas de caricter econ6mico: el PIB, el PIB per Capita y la
existencia de algin acuerdo comercial entre los paises de la muestra; dos variables son de
caracter geografico: la distancia que separa a los dos paises y si comparten una frontera en
comun; finalmente una variable de caracter cultural, el lenguaje comtn entre paises.

La globalizacion ha permitido que las naciones e industrias puedan expandirse mas alla de
sus fronteras; el comercio se ha visto beneficiado del fenémeno de la globalizacion, ya que
entre las virtudes de un mundo méas interconectado estd una mejor difusién del
conocimiento. Asimismo, los avances tecnologicos han generado el desarrollo de una mejor
red de comunicaciéon y transporte, lo que permite a un pais aumentar el comercio con
cualquier otro que posea algiin bien o servicio que sea de interés.

La region latinoamericana se vio beneficiada de la subida de precios que presentaron las
materias primas a principios del afio 2000, debido a la alta demanda de recursos por parte de
paises emergentes como China, India y paises del este asiatico, los cuales experimentaban un
crecimiento acelerado a principios del milenio. Los flujos comerciales de los paises
latinoamericanos han sido estudiados por Winkelried y Saldarriaga (2012) quienes expresan:
“Los paises de América Latina han registrado un giro significativo en su comercio hacia

mercados emergentes. Al inicio de los afios noventa, Estados Unidos era el principal socio
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comercial de la region, seguido por paises europeos, en tanto que Japon era el tinico pais
asiatico entre los principales socios comerciales. En contraste, a finales de la década pasada,
China se habia convertido en el principal socio comercial de Brasil, Chile y Perti, y un socio
muy relevante para el resto de América Latina. Ademas, mientras que Estados Unidos se
mantenia como uno de los principales socios, varios paises europeos habian sido desplazados

por economias asiaticas o latinoamericanas”. (p.3)

Entre los paises beneficiados por el aumento de precios de las materias primas se encuentra
Venezuela, debido a que el principal producto de exportacion de la nacion es el petroleo. Las
exportaciones petroleras representaron alrededor del 90% de las exportaciones del pais para
el periodo 2008-2017, con una caida en el ano 2018 al 88% (Tabla 1). La dependencia que
tiene la economia venezolana por el petrdleo y la falta de diversificacion en la cesta
exportadora del pais, causa que esta se vea afectada por los choques que tenga el commodity

en los mercados globales.

La caida en los precios del petroleo ha ocasionado que Venezuela busque generar ingresos
para reemplazar las divisas que ha dejado de percibir por la venta de crudo. Pero las
exportaciones no petroleras de Venezuela han disminuido con el paso del tiempo; para el afio
1998, estas representaban el 32% de las exportaciones, mientras que para el aflo 2013 solo
representan un 3,55% de las exportaciones totales. Aunque, las exportaciones no petroleras
han comenzado a tener mas participacion a partir del ano 2014, en términos porcentuales
(Tabla 1). Sin embargo, este crecimiento ha sido insuficiente para cubrir los déficits de la

balanza comercial venezolana.

Venezuela es una nacion que depende en gran medida de la importacion de bienes finales e
intermedios. El Estado venezolano se perfila como el primer importador de bienes del pais, al
llevar a cabo mas del 50% de las importaciones del pais. La caida de los precios petroleros en
el afio 2014, dej6 un significativo déficit en las importaciones, ya que el Estado no cuenta con
los recursos necesarios para cubrir los costos de adquirir bienes extranjeros. Ademas, aun
cuando el precio de la cesta petrolera ha retornado a la senda de crecimiento, el Estado
venezolano no ha podido beneficiarse completamente de este incremento a causa de la caida
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de la produccion nacional de petrdleo. Las caidas sostenidas en los ultimos anos en

importaciones y exportaciones han causado que el flujo comercial de Venezuela con el resto

del mundo disminuyera.

Tabla 1: Representacion Porcentual de las Exportaciones Petroleras y No Petroleras sobre las

Exportaciones Totales Venezolanas para el periodo 1998-2018.

Exportaciones Venezolanas (Millones de US $)

1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
20056
2006
2007
2008
2009
2010
2011
2012
2013
2014
2016
2016
2017
2018

Petroleras
12.178
16.735
27.874
21.745
219532
22.029
32.871
48.143
57.972
62.947
89.035
54178
62.317
88.131
93.569
85.603
11732
35.136
25.942
31.497
29.810

% Petroleras
68,78
79,83
83,13
81,54
80,40
80,90
82,87
86,41
88,40
89,67
92,69
92,58
93,17
94,01
95,60
96,45
96,06
94,36
94 67
92,56
88,52

No Petroleras
5.529
4228
5.655
4.922
5.249
5.201
6.797
7.573
7.606
7.250
7.022
4.340
4570
5.616
4.308
3.150
2.944
2.100
1.461
2:533
3.867

% No Petroleras Totales
31,22 17.707
20,17 20.963
16,87 33.529
18,46 26.667
19,60 26.781
19,10 27.230
17,13 39.668
13,59 55.716
11,60 65.578
10,33 70.197
31 96.057
7,42 58.518
6,83 66.887
5,99 93.747
440 97.877
3,55 88.753
3,94 74.676
5,64 37.236
5:33 27.403
7,44 34.030
11,48 33.677

Fuente: Banco Central de Venezuela; Calculos Propios

En el contexto internacional, Venezuela comenz6 una apertura comercial en la década de los

anos sesenta, con la suscripcion del Tratado de Montevideo, con el cual Venezuela pasa a ser

miembro de la ALALC, formando sus primeras alianzas comerciales con la regién. La

bisqueda de nuevos mercados incentivo a Venezuela a estrechar relaciones mas profundas

con la regién latinoamericana, por lo cual pasé a ser miembro del Pacto Andino en los afios
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setenta, también se adhiri6 al Mercado Comun del Sur en la primera década del afio 2000.
Asimismo, segun el Consejo Nacional de Promocién de Exportaciones (CONAPRI, s.f)
Venezuela mantiene alrededor de veinte acuerdos relevantes de naturaleza comercial con
paises latinoamericanos. Por otro lado, Venezuela forma parte de organismos de integracion
como la Organizacion Mundial de Comercio (OMC), la Conferencia de las Naciones Unidas
sobre Comercio y Desarrollo (UNCTAD), la Comision Econémica para América Latina y el
Caribe (CEPAL), la Union de Naciones Suramericanas (UNASUR).

En el afio 2017, la administracion del gobierno norteamericano, presidida por Donald Trump
comenzod a establecer una serie de sanciones economicas a Venezuela. Dada la decision del
gobierno venezolano de continuar en el poder, los Estados Unidos continu6 estableciendo

sanciones que culminaron en la suspension temporal de la compra de crudo venezolano.

Actualmente Venezuela atraviesa una importante crisis, la cual ha golpeado gravemente el
sector econémico del pais. Dada la dependencia que mantiene Venezuela con el exterior, se
considera de importancia determinar qué factores han llevado a comerciar a Venezuela con
ciertas naciones, y de esta forma determinar como se podria fomentar un crecimiento en el

comercio existente y qué otros paises podrian considerarse nuevos mercados potenciales.

Conocer los factores que influyen sobre el intercambio comercial entre Venezuela y sus
socios, permite desarrollar las politicas comerciales adecuadas que favorezcan el aumento de
beneficios para la nacion. El modelo de gravedad es un instrumento que proporciona las
herramientas necesarias para estudiar los factores que tienen relevancia sobre el comercio de
un pais. Al aplicar el modelo gravitatorio a los flujos bilaterales que Venezuela mantiene con

un grupo de veinte socios comerciales, se desea dar respuesta a las siguientes preguntas:

« ¢Han sido los factores econémicos Producto Interno Bruto, Producto Interno Bruto
per capita y los acuerdos comerciales relevantes para el comercio entre Venezuela y
sus socios comerciales?

« ¢Han sido los factores geograficos, culturales y socioecon6micos distancia,
inestabilidad politica y econdmica, compartir una frontera comin y compartir un
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lenguaje comun relevante para el comercio entre Venezuela y sus socios
comerciales?
« ¢Seria mas favorable para Venezuela comerciar con otros paises diferentes a los que

han sido sus socios comerciales durante los Gltimos veinte afnos?

En ese sentido, el objetivo general del este trabajo es analizar los elementos que determinan
el comercio de Venezuela con sus mayores socios comerciales, por medio del estudio de sus
flujos bilaterales a través de un modelo de gravedad, para explicar el intercambio de flujos

comerciales de Venezuela con sus mayores socios comerciales para el periodo 1998-2018.

La caida de la economia venezolana se ha visto afectada por factores tanto econ6micos como
politicos. El sector petrolero venezolano se ha afectado por la caida de los precios del petroleo
y por la falta de inversion y mantenimiento de sus instalaciones. El declive de Petrdleos de
Venezuela S.A (PDVSA) y el choque externo petrolero han causado que el pais se vea privado
de los altos ingresos en divisas que percibid en afios anteriores. Asimismo, las importaciones
del pais han resultado afectadas por la caida del ingreso venezolano; al contrastar los valores
de las importaciones realizadas con los precios a los que se cotiza el petroleo en los mercados
globales, se puede observar que ambas variables tienden a moverse en la misma direccion
(Grafico 1).

Grafico 1: Importaciones venezolanas y precio del petroleo
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Fuente: Banco Central de Venezuela; index Mundi; Célculos Propios.
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La economia venezolana necesita de un aumento en los flujos bilaterales para poder
recuperar el bienestar perdido por la sociedad. El modelo gravitatorio permite estimar qué
factores han resultado mas influyentes para el comercio venezolano en los tltimos veintiin

anos.

Conocer los factores que han marcado el comercio bilateral brinda mayor informacion de las
ventajas y desventajas de comerciar con un pais. Al tener conocimiento de esta informacion,
se da la posibilidad de explorar nuevos mercados que posibiliten dinamizar la economia. A
parte de los choques negativos del petréleo y de la caida en la produccion, Venezuela enfrenta
sanciones economicas por parte de los Estados Unidos; dichas sanciones han prohibido la
exportaciéon e importacién entre ambas naciones. Por lo tanto, se espera que Venezuela
busque otros mercados para sustituir la pérdida del mercado americano, de manera que entre
mas informacién se obtenga del comercio bilateral, se tiene una mayor claridad sobre los

posibles socios comerciales.
1. Antecedentes

En 1962, Jan Tinbergen llevo a cabo el planteamiento del modelo de gravedad, instrumento
que sera el centro de esta investigacion. Dicho modelo es una analogia de la ley de gravedad
de Newton, y establece que el comercio entre dos paises es proporcional al tamafo econémico
de ambos, medido por sus respectivos productos internos brutos (PIB) e inversamente
proporcional a la distancia que existe entre ambos, manteniéndose constante todas las demas
variables. En efecto, esta teoria ha sido una herramienta de valor para el estudio de los flujos
comerciales entre naciones y ha sido el punto de partida de un gran ntmero de

investigaciones posteriores.

La economia venezolana se considera una economia abierta, la cual ha percibido importantes
beneficios del comercio con el resto del mundo. De alli la importancia de llevar a cabo un
estudio sobre los elementos que son determinantes al momento de comerciar con otros

paises.
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Lopez y Munoz (2008) explican a través del modelo de gravedad los distintos resultados que
han tenido Chile y México. Ambos paises llevaron a cabo la implementacion de modelos de
liberalizacion comerciales acelerados, los cuales consistieron en la reducciéon de aranceles, la
disminucion de barreras no arancelarias, la eliminacion de restricciones a la inversion
extranjera directa, ademas de la suscripcion de acuerdos comerciales con otros paises. Todo
esto con el objetivo de expandir sus exportaciones. Los modelos desarrollados por estos
autores, tienen como objetivo comprender los factores que determinan los flujos comerciales
chilenos y mexicanos. Para esto, desarrollaron un modelo tomando como variable
dependiente el intercambio comercial entre paises y como variables independientes el
producto interno bruto, la distancia y los acuerdos comerciales preferenciales. Los autores
expresan que: “El calculo del modelo gravitacional basico arrojo6 los signos esperados, siendo
la mayoria de las variables significativas al 1% y con un importante nivel de predictibilidad del
modelo”, concluyendo que el PIB de los socios comerciales si es representativo en el modelo;
esto se debe a la apertura comercial de ambos paises y su dependencia con el sector externo.
La variable distancia es mas significativa para el caso mexicano que para el caso chileno;
dicho resultado es explicado por la dependencia del comercio mexicano con los Estados
Unidos, mientras que Chile ha logrado crear mercados mas proporcionales entre América,

Asiay Europa. (Lopez y Mufioz, 2008, p.808).

La suscripcion de acuerdos comerciales ha tenido resultados contrarios, demostrando que
para México, la firma de acuerdos preferenciales no result6 significativa, sin importar los
multiples acuerdos suscritos por el pais. Esto se debe a la dependencia de las exportaciones
mexicanas a los Estados Unidos. Para Chile, la variable si es representativa, y se puede
atribuir el aumento en los flujos comerciales chilenos a la suscripcion de acuerdos

comerciales.

Por otra parte, Aguirre (2017) en su trabajo busca “analizar los flujos comerciales de
Colombia durante los tltimos afios y determinar la importancia que el sector externo ha
cobrado dentro del campo doméstico, asi como los intercambios de bienes que el pais ha
sostenido con sus principales socios economicos, todo esto bajo el proposito de examinar de
manera aproximada cuales variables han influido en la dindmica exportadora e importadora
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del pais” (p.91). La ecuacion desarrollada en este modelo tom6 en consideracion las
siguientes variables explicativas: PIB del pais exportador (Colombia), PIB del pais
importador, la distancia entre Colombia y el pais importador, el diferencial absoluto de los
PIB per céapita de Colombia y el pais importador, el hecho de compartir un mismo idioma y
alguna frontera geogréafica, y la vigencia de algtin tratado de libre comercio. Por otro lado, se
tomd como variable dependiente las exportaciones colombianas. A través de un modelo de
efectos aleatorios, el autor logr6 estimar que todas las variables ejercen influencia sobre el
comportamiento de la variable dependiente, concluyendo que el PIB colombiano result6 ser
un factor importante para el intercambio comercial entre paises, que a mayor distancia entre
paises, se reduce el comercio, que compartir una misma lengua genera un estimulo para el
comercio entre ambas naciones, que la suscripcion y puesta en marcha de Acuerdos de Libre
Comercio ha favorecido el crecimiento de las exportaciones colombianas, y que las variables
frontera en comun y el diferencial de los PIB per capita de Colombia y el pais importador no

demostraron ser estadisticamente representativas.

Candial y Lozano (2008) utilizan una ecuacién de gravedad con el interés de analizar los
factores que determinan el comercio intraeuropeo, definido por los autores como: “las
exportaciones que los paises miembros de la UE-15 realizan entre si” (p.10), evaluando el
impacto de la adopcion del euro sobre los flujos comerciales entre los paises que conforman la
unién monetaria. La ecuacion gravitacional desarrollada toma como variables independientes
factores econdémicos (PIB de los Paises miembros de la UE-15, el hecho de formar parte de la
Zona Euro), factores demograficos y geograficos (poblacién de los miembros de la UE-15,
distancia entre los miembros de la UE-15 y las fronteras comunes) y socio-culturales (idiomas
oficiales compartidos). La conclusidén a la que llegaron estos investigadores fue que todas las
variables tuvieron un impacto positivo en el comercio intraeuropeo, ademas de aportar nueva
informacion: “la creacion de una zona monetaria comun reduce los costos de transaccion y la
incertidumbre sobre el tipo de cambio, lo cual incidira positivamente sobre el comercio de los

paises miembros” (p.17).

Rosales, Chuecos y Gutiérrez (2012) utilizan un modelo gravitacional para analizar los

principales cambios en el comercio total y agroalimentario entre Venezuela y Colombia
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durante el periodo 1990-2011, y explicar y cuantificar los efectos sobre los flujos de comercio
agroalimentarios de continuar o no en una zona de libre comercio. Para la construccion de
dicho modelo utilizaron las siguientes variables: PIB y PIB per capita, distancia, compartir
una frontera comun, idioma en comun y la existencia de tratados de libre comercio. El
resultado que arrojo este estudio es que todas las variables son significativas y la ecuacion
gravitacional desarrollada es capaz de explicar los flujos comerciales en funciéon de las
variables mencionadas. Los autores desarrollaron dos escenarios posibles para evaluar lo que
sucederia con el comercio agroalimentario bilateral después del retiro de Venezuela del
acuerdo de integracion econ6mica de la Comunidad Andina del que forman parte Colombia,
Ecuador, Pera y Bolivia. En el primer escenario Venezuela solo se retira de la CAN, mientras
que en el escenario dos Venezuela se retira de la CAN, pero firma un acuerdo de libre
comercio con Colombia, una vez concluidas sus obligaciones con la CAN. Las estimaciones del
modelo realizadas por los autores concluyeron que el comercio agroalimentario entre
Venezuela y Colombia se podria incrementar con la firma de un tratado de libre comercio
(escenario 2), en contraposicion a la salida definitiva de Venezuela de la CAN (Escenario 1).
Para los autores “La situacion planteada en los dos escenarios demuestra empiricamente que
si los dos paises desean aumentar su comercio bilateral les conviene asociarse en un esquema

de integracion econdémica” (Rosales, Chuecos y Gutiérrez, 2012, p.33).

El presente trabajo se plantea como objetivo, la determinacion de los elementos que influyen
sobre el comercio bilateral de Venezuela con sus socios comerciales. El modelo gravitatorio ha
sido un instrumento que ha funcionado con éxito dentro del comercio internacional para la
mediciéon de los elementos que influyen sobre los flujos comerciales entre dos naciones. Una
de las ventajas de utilizar la ecuacién gravitacional es que posibilita ampliar el nimero de
variables macroeconémicas, lo que permite aumentar la calidad de las predicciones
realizadas. Del mismo modo, se ha decidido estudiar el comercio internacional de Venezuela
a través de los flujos bilaterales del pais, es decir sus importaciones méas sus exportaciones, y

asi poder concluir cuales factores son determinantes sobre el comercio del pais.

Las variables explicativas que se tomaran en cuenta seran seleccionadas con base en estudios

previos realizados por otros investigadores. Asi, el PIB representara el tamano econémico de
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las naciones, la distancia, se utilizara como proxy de los costos de transporte de mercancia.
Las otras variables seran factores geopoliticos y culturales que han resultado influyentes para

el comercio, segin lo concluido en otras investigaciones.
2. El Modelo de Anderson

El modelo de gravedad ha sido considerado un instrumento empirico al momento de estudiar
las interacciones econdmicas que existan entre dos individuos. Basado en la ley de la
gravedad de Newton, la cual establece que la fuerza con la que se atraen dos cuerpos es
directamente proporcional al tamafio de sus masas e inversamente proporcional a la distancia
que los separa, el modelo gravitatorio fue aplicado al estudio econémico por Tinbergen (1962)
y Poyhonen (1963), dando buenos resultados empiricos pero careciendo de sustentos
tedricos, hasta que James Anderson se propuso crear fundamentos tedricos sobre los cuales

apoyar dicho modelo econémico.

En primer lugar, Anderson (1979) describe una economia donde el comercio ocurre sin
fricciones, con este supuesto se eliminan los costos de transportes, aranceles, o cualquier
obstaculo referente a la movilizacibon de mercancia. También, asume preferencias
homotéticas, por lo que los paises con ingresos diferentes, pero que enfrentan los mismos
precios, reclamaran bienes en las mismas proporciones. Entonces, cada pais importa y
consume una parte de los bienes que son producidos por el resto de paises, asi como exporta
y consume una parte de su propia produccion. Asumiendo dos paises, las cantidades
exportadas por el pais uno, seran iguales a la renta del pais dos multiplicado por la

propensiéon marginal a importar bienes del pais uno al pais dos.

Importaciones = b7 X Y7 (1)
Doénde:
b1: propension marginal a importar bienes del pais uno hacia el pais dos.
Y7: renta del pais uno, la cual tendra un valor numérico igual a la suma de las

compras que realicen los agentes domésticos del bien uno y las compras que realicen
los agentes foraneos del bien uno.
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Asi mismo, las cantidades que son vendidas por el pais uno a sus propios consumidores,
estaran determinadas por la multiplicaciéon de la renta del pais uno y la propensién marginal
a consumir. Ademas, gracias al supuesto de las preferencias homotéticas, se puede asumir
que la propension marginal a consumir y la propension marginal a importar bienes del pais
uno, sera igual a la porcion de renta Y1 sobre la renta total del mundo, por lo que:

)61

b=

Yw

Si se remplaza la ecuacion namero dos en la ecuacion nimero uno, se obtiene que:

_ny
My =~ 3
w
Esta ecuacion permite inferir que los flujos de comercio bilaterales responden positivamente

a los ingresos de los socios comerciales, pero negativamente al ingreso global.

El modelo que se desarrollara en esta investigacion, al igual que el modelo de Anderson
(1979), se basa en el supuesto descrito por Armington (1969), el cual expresa que los bienes se
distinguen segin el pais de origen. Ademas, los consumidores diferencian entre bienes
domésticos e importados y pueden discriminar entre bienes importados por procedencia.
Este supuesto permite modelar los flujos comerciales de un mismo bien en dos direcciones: el
mismo bien se puede exportar e importar simultdneamente. Armington también supone que
las elasticidades de sustitucion de cada mercado son constantes. La elasticidad de sustitucion
entre dos productos que compiten en un mercado es igual a la elasticidad de otros productos
que compiten en el mismo mercado. Esto que permite desarrollar el modelo, sin hacer

diferenciacion de las cestas de bienes exportadas e importadas.

3. El Efecto Frontera

A pesar de la reducciéon de barreras artificiales y naturales en el comercio internacional que se
ha producido con el fenomeno de la globalizacion, estudios han demostrado que una
economia comercia mas dentro de sus fronteras que fuera de ellas. Las causas que
determinan al efecto frontera son un elemento importante para esta investigacion, ya que se

utilizaran como guia para interpretar los coeficientes obtenidos en el modelo. Anderson y Van
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Wincoop resumen las causas del efecto frontera. En primer lugar, se presentan las barreras
informativas y culturales: al no compartir un mismo idioma, los agentes incurren en costos
mayores, causados por los costos de traducciéon y retraso de las actividades comerciales,
debido a una mala interpretacion del idioma extranjero y traslado hasta el pais extranjero. En
segundo lugar, el cumplimiento de los contratos. Los costos de asegurar contratos pueden ser
superiores en mercados extranjeros, sobre todo al comerciar con paises que tienen
instituciones de baja calidad, causando que al igual que las barreras informativas y culturales,
exista un aumento de los costos de transaccion. En tercer lugar, las barreras arancelarias y no
arancelarias. Las primeras provocan un aumento de los costos en los productos extranjeros y
las segundas (normas técnicas) también tienen un efecto reductor en el comercio
internacional. En cuarto lugar, los costos de operar en distintas monedas, ya que se debe

incurrir en costos de transaccion y en el riesgo cambiario.

4. Metodologia

En este trabajo de investigacion, la poblacion estara conformada por los socios comerciales de
Venezuela. Los datos tomados de los socios comerciales seran los flujos bilaterales de

Venezuela con el resto del mundo, entendiendo que los mismos, seran definidos como:

Flujo Bz'/afem/V€ n] =X Ven] +M 1 en “)

Doénde:

Flujo Bilaterall en]: representa el nivel de comercio que mantiene Venezuela con el pais ], siendo J:
uno de los veinte socios comerciales con los que Venezuela comercio entre los afios 1998 y 2018.
XVen]: el valor monetario de las exportaciones de Venezuela hacia el pafs J.

M]Ven: el valor monetario de las importaciones de [ hacia Venezuela.

Es necesario aclarar que no se hace distincion entre los productos que conforman las cestas
de exportaciones e importaciones, dado que se busca entender el efecto de las variables
independientes sobre el volumen del comercio bilateral y no sobre una cesta de productos

especificos. Dicho enfoque, se soporta sobre las metodologias usadas en trabajos empiricos
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desarrollados previamente como: Rose (2004), Cardenas y Gracia (2004), Sohn (2005),
Chuecos (2006), Bolivar, Cruz y Pinto (2017), los cuales presentaban objetivos similares a los

de esta investigacion.

La informacion sera tomada principalmente de la base de datos de UN Comtrade, el Banco
Central de Venezuela, el Instituto Nacional de Estadistica, organismos multilaterales como: el
Fondo Monetario Internacional, el Banco Mundial entre otros, asi como trabajos académicos,

a fin de asegurar que los datos sean obtenidos de fuentes oficiales y confiables.

Como se explico anteriormente, la poblaciéon estard conformada por los paises con los que
Venezuela comercia. Sin embargo, esta investigacion no cuenta con la informacién necesaria
para medir cada una de las relaciones comerciales antes mencionadas. Para lograr los
objetivos planteados, se ha decidido tomar una muestra de la poblacién, y se tomara como
muestra un grupo de veinte socios comerciales con los que Venezuela ha comerciado durante
el periodo 1998-2018. Asimismo, para la eleccion de los socios comerciales, se procedié a
revisar fuentes nacionales e internacionales, que tengan informaciéon acerca del comercio
exterior que Venezuela ha mantenido con el resto del mundo, durante los tdltimos veintitin

anos.

Segun la base datos de UN Comtrade para el afo 1998, el cual es el primer afio de estudio de
este proyecto, los ocho primeros destinos de las exportaciones venezolanas fueron: Estados
Unidos, Colombia, Las Antillas Holandesas, Brasil, Cuba, Canad4, Holanda y Reino Unido.
Por su parte, los ocho primeros destinos del que se importaban bienes fueron: Estados

Unidos, Colombia, Alemania, Japon, Brasil, México, Italia, y Canada.

La fuente de datos nacionales mas actualizada que se pudo obtener fueron los datos
reportados por el Instituto Nacional de Estadistica (INE). En su resumen sobre comercio
exterior para el periodo enero-octubre 2014 sefiala que los principales destinos de las
exportaciones no petroleras de Venezuela son: Estados Unidos, Suiza, Brasil, Colombia,

Holanda, China, Curazao, Bélgica y Francia. Los principales paises de los que se importo
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bienes son: Estados Unidos, China, Brasil, Colombia, Argentina, México, Alemania, Italia y

Espana.

La fuente de datos mas actualizada que se encontr6 fueron los datos suministrados por The
Observatory of Economic Complexity (OEC), quienes indican que en el afio 2017 Venezuela
export6 principalmente a Estados Unidos, China, India, Singapur, Espana, Brasil, Suecia y
Malasia. Por otra parte, las importaciones venezolanas vinieron principalmente de Estados

Unidos, China, México, Brasil, Colombia, Argentina, Alemania e Italia.

En una primera instancia, se consider6 tomar como muestra a los ocho principales paises de
los que se import6 productos en el afio 2017 segin el OEC, debido a que estos han estado
presentes en el comercio internacional de Venezuela de manera constante y de forma
relevante durante el periodo abarcado en esta investigacion segun lo reportado en la base de
datos de UN Comtrade. Pero se obtuvo que, al tomar estas ocho naciones, solo representaban
en promedio el 65% de los flujos bilaterales de Venezuela en los tltimos veintiin afios que

comprende el estudio, por lo tanto, no se considero representativa.

En una segunda instancia, se sumaron doce paises a la muestra. Dichos paises fueron: el
Reino de Espana, los Paises Bajos, el Reino Unido de Gran Bretana e Irlanda del Norte, la
Federacion de Rusia, Canada, la Republica de Panam4, la Reptblica del Perd, la Republica de
Chile, la Reptublica Oriental de Uruguay, la Republica de la India, el Estado de Jap6n y la
Reptublica de Singapur. Los doce paises que se agregaron posteriormente a la muestra se
eligieron por ser paises que han mantenido una relaciéon comercial importante con Venezuela
durante el periodo de estudio. Este es el caso de los paises europeos, latinoamericanos,
Canada y Japo6n, mientras que Rusia, ha sido un aliado politico de los gobiernos de Hugo
Chavez y Nicolas Maduro, gobiernos que abarcan el periodo de estudio. La India y Singapur,
son naciones que se han vuelto mercados importantes para las exportaciones venezolanas

para el periodo 2008-2018.

Finalmente, al tomar como muestra a este grupo de veinte paises, se obtuvo que el comercio

con dichas naciones representa en promedio el 81% de los flujos bilaterales de Venezuela para
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el periodo 1998-2018. La muestra representa entre 75% y 90% de los flujos bilaterales

venezolanos para el periodo observado. En la Tabla 2 se puede observar el peso que tienen las

ocho primeras naciones consideradas versus el peso que tienen las veinte naciones que

finalmente se tomaron como muestra de los flujos bilaterales venezolanos.

Tabla 2: Representaciéon Porcentual de los Flujos Bilaterales de Venezuela con Socios

Comerciales sobre los Flujos Bilaterales de Venezuela con el Mundo para el periodo 1998-

2018
Flujos Bilateral$e)s (Millones de

Ao Venezuela | 8 socios % 20 Socios %

1998 34.462 24.066 69,8 28.791 83,5
1999 35.455 23.855 67,3 28.549 80,5
2000 50.394 32.076 63,7 37.892 75,2
2001 45.878 29.314 63,9 35.397 77,2
2002 40.141 27.054 67,4 31.914 79,5
2003 37.713 26.316 69,8 29.731 78,8
2004 56.689 40.424 71,3 46.201 81,5
2005 79.724 54.391 68,2 63.259 79,3
2006 99.161 66.479 67,0 80.769 81,5
2007 117.594 77.143 65,6 93.155 79,2
2008 147.250 97.060 65,9 120.566 81,9
2009 100.129 60.371 60,3 75.398 75,3
2010 108.621 67.434 62,1 85.489 78,7
2011 146.322 90.172 61,6 117.291 80,2
2012 163.828 98.004 59,8 136.483 83,3
2013 145.936 80.666 55,3 115.136 78,9
2014 121.931 72.984 59,9 101.064 82,9
2015 70.544 45.873 65,0 59.733 84,7
2016 43.773 29.682 67,8 39.455 90,1
2017 46.053 29.524 64,1 38.995 84,7
2018 48.543 32.175 66,3 42.028 86,6

Fuente: Banco Central de Venezuela; UN Comtrade; Calculos Propios.

Ademas, se estudid el peso que tenian las exportaciones de Venezuela a los veinte socios

mencionados sobre las exportaciones totales venezolanas (Tabla 3). Las exportaciones a estos
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veinte destinos representan al menos el 77% de las exportaciones venezolanas, siendo este el

menor porcentaje en los altimos veintitin afos, observado en el aio 2000, mientras que el

mayor porcentaje se observo en el ano 2015, con un 93%.

Tabla 3: Representacion Porcentual de las Exportaciones de Venezuela con Veinte de sus

Socios Comerciales sobre las Exportaciones Totales de Venezuela para el periodo 1998-2018

Ao Total EXP Total EXP 20 Socios %
1998 17.707 15.416 87
1999 20.963 17.371 83
2000 33.529 25.767 77
2001 26.667 21.315 80
2002 26.781 21.127 79
2003 27.230 22.857 84
2004 39.668 33.299 84
2005 55.716 45.163 81
2006 65.578 53.106 81
2007 70.197 56.886 81
2008 96.057 77.625 81
2009 58.518 44755 76
2010 66.887 54.412 81
2011 93.747 71.870 77
2012 97.877 77.114 79
2013 88.753 72.586 82
2014 74,676 66.164 89
2015 37.236 34.607 93
2016 27.403 24,992 9
2017 34.030 29.371 86
2018 33.677 29.283 87

Fuente: Banco Central de Venezuela; UN Comtrade; Calculos Propios

En el caso de las importaciones, también se realiz6 un estudio similar al de las exportaciones

(Tabla 4). Se obtuvo que las importaciones provenientes de los veinte destinos seleccionados

representan al menos el 63% de las importaciones venezolanas, siendo este el menor
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porcentaje en los ultimos veintiin anos, mientras que el mayor porcentaje se observa en el

afno 2012, con un 90%.

Tabla 4: Representacion Porcentual de las Importaciones de Venezuela con Veinte de sus

Socios Comerciales sobre las Importaciones Totales de Venezuela para el periodo 1998-2018

Ao Total IMP Total IMP 20 Socios %
1998 16.755 13.375 80
1999 14.492 11.278 78
2000 16.865 12.025 "
2001 19.211 14.082 73
2002 13.360 10.787 81
2003 10.483 6.874 66
2004 17.021 13.036 77
2005 24,008 18.104 75
2006 33.583 27.663 82
2007 47.397 36.269 77
2008 51.193 43.041 84
2009 41.611 30.642 74
2010 41.734 30.977 74
2011 52.575 45421 86
2012 65.951 59.269 90
2013 57.183 42.550 74
2014 47.255 34.900 74
2015 33.308 25.026 75
2016 16.370 14.362 88
2017 12.023 9.101 76
2018 14.866 9.348 63

Fuente: Banco Central de Venezuela; UN Comtrade; Calculos Propios.

La variable dependiente en esta investigacion es el flujo comercial internacional o comercio

internacional de mercancias, que por definiciébn se expresa como la sumatoria de las

exportaciones e importaciones del pais en cada uno de los afios de estudio. Por medio de la

plataforma de las Naciones Unidas del Comercio Internacional UN Comtrade, se extrajeron
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los datos de importaciones y exportaciones de Venezuela con sus socios comerciales para la

conformacidn de la variable a explicar.

Entre las variables independientes tenemos:

a) Distancia: la distancia geografica que separa a Venezuela de sus socios comerciales es una
de las variables a evaluar, para determinar su relevancia en el comercio del pais con sus
socios comerciales. Esta variable es considerada por dos razones tomadas del trabajo de
Chuecos, Rosales y Gutiérrez (2012): en primer lugar, “La distancia es un factor natural que
determina el volumen de comercio entre los paises. Esta variable comprende aspectos
econdémicos como la distancia fisica entre los socios comerciales y los aranceles aplicados al
comercio exterior” (Chuecos, Rosales y Gutiérrez, 2012, p.24). En segundo lugar, “En la
practica, se ha utilizado la distancia fisica como una variable proxy de los costos de
transporte” (Chuecos, Rosales y Gutiérrez, 2012, p.24). Se tomara como distancia, la cantidad
de kilébmetros en linea recta que existen entre la capital de Venezuela y las capitales de los
otros paises. La herramienta que se usara para calcular esta variable serd un calculador de
distancia.

b) Producto Interno Bruto: para este trabajo de investigacion, el PIB tanto de
Venezuela como de sus socios comerciales, se considera como una medida de crecimiento
econdémico. La informacion de la variable antes mencionada, se obtendra de la base de datos
la Organizacién para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE), el Banco Mundial y
el Fondo Monetario Internacional (FMI).

¢) Producto Interno Bruto per capita: Chuecos, Rosales y Gutiérrez, (2012, p.23)
expresan que: “Considerando la poblacién como una aproximacién al tamafio econémico,
conjuntamente con el ingreso, se utiliza para explicar que un mayor ingreso per capita refleja
un mayor nivel de desarrollo”. Entonces, se incluira esta variable al estudio con la finalidad de
crear un modelo explicativo que describa de forma mas acertada la realidad. El PIB per capita
se determinara como el cociente entre el PIB de la Nacion “j” y el nimero de habitantes de la
nacion “j” para cada afio que abarca la investigacion. La informacion de los paises proviene de
la base de datos de la Organizacioén para la Cooperacion y el Desarrollo Econémico (OCDE

segun sus siglas en inglés) y del Banco Mundial.
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En esta investigacion se incorporan al estudio cuatro variables dicotomicas o dummy, con el
proposito de estudiar el impacto que las mismas tienen sobre el flujo de comercio bilateral de
Venezuela con sus socios comerciales. Entonces, las variables Dummy que se incluiran en el
modelo son el lenguaje y el compartir una frontera en comun. Siguiendo a Candial y Lozano
(2008) la informacion referente a estas variables se obtendra del Centro de estudios
prospectivos e informacion internacional (CEPII por sus siglas en francés). La tercera
variable dicotomica, hara referencia a la situacion politica y econémica vivida por Venezuela
en entre los afios 2014 y 2018. Finalmente, la Gltima variable dummy que se considerari es la
participacién de ambas naciones en un mismo tratado comercial. Para la obtencién de esta
informacion, fue necesario llevar a cabo una revision de los tratados firmados por Venezuela
entre 1998-2018 y verificar si incluye a los siguientes paises: Estados Unidos, China, México,
Brasil, Colombia, Argentina, Alemania, Italia, Rusia, Espana, India, Uruguay, Paises Bajos,

Canada4, Chile, Japon, Perd, Panam4, Reino Unido y Singapur.

Con relacion a los acuerdos comerciales suscritos por Venezuela con otras naciones y los
detalles relevantes a los mismos, solo se tomaran en cuenta los acuerdos firmados que
correspondan con la siguiente: Club Preferencial de Comercio, Area de Libre Comercio y
Union Aduanera. La variable dummy, tomara un valor de uno si el socio comercial mantiene

algin acuerdo suscrito con Venezuela y el valor de cero si no mantiene algtin acuerdo.

En primer lugar, no se encontr6 algin documento o base de datos que soporte la existencia de
algan tratado que mejorara el intercambio de bienes entre Venezuela y los siguientes: Estados
Unidos, China, Alemania, Italia, Espana, Paises Bajos, Canad4, Reino Unido y Panama. En
segundo lugar, se tiene que Colombia, Argentina, México, Brasil, Rusia, India, Uruguay,
Chile, Japon, Pert y Singapur, mantuvieron o atin se mantiene algin tipo de acuerdo con
Venezuela para el periodo 1998-2018. A continuacion, se explican cuales son dichos acuerdos

y la naturaleza de los mismos:

1. Mercado Comun del Sur (Mercosur): Creado en 1991 con la firma del Tratado de
Asunciéon para la Constitucion de un Mercado Comun, conformado principalmente por
Argentina, Brasil, Paraguay y Uruguay y posteriormente ampliado con la adhesion de
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Venezuela en el afio 2012. El Mercosur es catalogado por el Sistema de Informacién de
Comercio Exterior (SICE), sistema manejado por la Organizacion de Estados Americanos

(OEA) como una unién aduanera.

El articulo N© 1 del tratado para la constitucion del Mercado Comun del Sur, establece que
pertenecer a dicho acuerdo implica para las partes: en primer lugar, la libre circulacion de
bienes, servicios y factores productivos entre los paises miembros, la eliminaciéon de los
derechos aduaneros y restricciones no arancelarias a la circulacion de mercaderias y de
cualquier otra medida equivalente. En segundo lugar, el establecimiento de un arancel
externo comun y la adopcién de una politica comercial comtn con relacién a terceros Estados
o agrupaciones de Estados. En tercer lugar, la coordinacion de politicas macroeconémicas y
sectoriales entre los Estados Partes: de comercio exterior, agricola, industrial, fiscal,
monetario, cambiario y de capitales, de servicios, aduanera, de transportes y comunicaciones
y otras que se acuerden, a fin de asegurar condiciones adecuadas de competencia entre los
Estados Partes. En cuarto lugar, el compromiso de los Estados Partes de armonizar sus
legislaciones en las areas pertinentes, para lograr el fortalecimiento del proceso de

integracion.

Venezuela firma el pacto de adhesion en el afio 2006, segtin el articulo N© 5 del protocolo de
adhesion de la Republica Bolivariana de Venezuela al Mercosur, las naciones pertenecientes
al acuerdo, se comprometen a alcanzar el libre comercio como plazo maximo el 01 de enero
del afio 2012. Ademés, dicho articulo, estable la adopcion de acuerdos de complementacién
econOmica entre la Republica Bolivariana de Venezuela y cada uno de los Estados miembros
del Mercosur, los cuales tendran vigencia durante el periodo de transicion a la liberacion
comercial entre las partes. Asimismo, el articulo N° 6 del protocolo de adhesion establece que
los acuerdos de complementacion econdémica firmados quedaran sin vigencia el primero de

enero del 2014.

En el ano 2017, Venezuela fue suspendido de la organizacion de forma indefinida debido a la
ruptura del orden democratico del pais llevado a cabo por el régimen de Nicolas Maduro, y
que, de acuerdo al Protocolo de Ushuaia sobre Compromiso Democratico en el Mercosur, se
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hace necesaria la plena vigencia de las instituciones democraticas como condicion esencial
para el desarrollo del proceso de integracion. Con la finalidad de evitar efectos negativos
sobre la poblacidn venezolana, la organizacién mantiene vigentes los acuerdos que ya fueron

firmados por Venezuela, incluyendo los beneficios migratorios y acuerdos comerciales.

2. Comunidad Andina de Naciones (CAN): es una organizacion internacional
creada a través de la suscripcion al Acuerdo de Integracion Subregional Andino (Acuerdo de
Cartagena) en el ano 1969, siendo conformada por Bolivia, Perti, Colombia, Ecuador, Chile

(retirado en el afio 1979) y Venezuela (adherido en el afio 1973 y retirado en el afio 2006).

El articulo N° 1 del Protocolo Modificatorio del Acuerdo de Integraciéon Subregional Andino
(Protocolo de Trujillo) establece que el objetivo de dicho acuerdo es promover el desarrollo de
los paises miembros mediante la cooperacion econoémica y social, con miras a la formacion
gradual de un mercado comun latinoamericano. Asimismo, el articulo N° 3 plantea que los
mecanismos y medidas para alcanzar los objetivos planteados en el articulo N° 1 son: la
armonizacién gradual de politicas econémicas y sociales, un programa de liberacién de
intercambio comercial, el establecimiento de un arancel comun, proveer financiamiento de

las inversiones que sean necesarias para el proceso de integracion, entre otros.

El articulo N° 5 del acuerdo crea oficialmente la Comunidad Andina y el Sistema Andino de
Integracion, el cual a su vez estd conformado por varios 6rganos e instituciones como: La
Comision de la Comunidad, El Parlamento Andino, La Corporaciéon Andina de Fomento,
entre otros 6rganos los cuales tiene como finalidad la coordinacion y profundizaciéon de la
integracion subregional andina. En el Capitulo VI, articulo N© 72, se establece que el
programa de liberaciéon de bienes, tiene por objetivo eliminar los gravamenes y las
restricciones que incidan sobre la importacion de productos originarios del territorio de
cualquier pais miembro. De igual manera, en el articulo N° 73 especifica que por gravamenes
se entiende como: derechos aduaneros y cualquier otro recargo de efectos equivalentes, sean
de caracter fiscal, monetario o cambiario que incidan sobre las importaciones. Finalmente, el
articulo N° 76 establece que el programa de liberacion comprendera la universalidad de los
productos, salvo las disposiciones de excepcion establecidas previamente en el acuerdo.
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3. Acuerdos de Alcance Parcial: con la suscripcion de la Reptblica Bolivariana de
Venezuela al Tratado de Montevideo en el afio 1980, se instituye la Asociacién Latinoamérica
de Integracion (ALADI); dicho organismo tiene como objetivo crear un mercado comun
latinoamericano, en un marco flexible y fomentar relaciones bilaterales y subregionales que
permitan una mayor integracion de la region. El Tratado de Montevideo establece tres
mecanismos basicos para alcanzar sus objetivos, entre los que figuran los Acuerdo de Alcance

Parcial.

El articulo N© 7 del Tratado de Montevideo, especifica que los Acuerdos de Alcance Parcial
son aquellos en cuya celebracién no participa la totalidad de los paises miembros. Ademaés,
los derechos y obligaciones que se establezcan en los mismos regiran exclusivamente para los
paises miembros del acuerdo. Ademas, el articulo N© 8 establece que los acuerdos de alcance
parcial podran ser comerciales, de complementacion economica, agropecuarios, de
promocion del comercio o adoptar otras modalidades previstas en el articulo N° 14 del

tratado.

La base de datos del Sistema de Informacién de Comercio Exterior (SICOEX) perteneciente a
ALADI y el Sistema de Informacién de Comercio Exterior perteneciente a la OEA, sefialan
que Venezuela mantiene cinco acuerdos de alcance parcial, lo cuales son relevantes para este

trabajo de investigacion.

En primer lugar, Venezuela mantiene dos acuerdos de alcance parcial de naturaleza comercial

con la Republica de Colombia y otro con la Repiiblica de Pert. El articulo N° 10 del Tratado
de Montevideo (1980) define la finalidad esta clase de acuerdos como:

“Los acuerdos comerciales tienen por finalidad exclusiva la promocion del

comercio entre los paises miembros, y se sujetaran a las normas especificas que se

establezcan al efecto”. (p.14)

El acuerdo entre la Republica Bolivariana de Venezuela y la Republica de Colombia (AAP.C.

N© 28 segun sus siglas) entr6 en vigor en el ano 2012. El articulo N° 1 del mencionado
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acuerdo sefiala que el mismo tiene como objetivo definir el tratamiento de preferencias
aplicables a las importaciones entre naciones con el fin de promover el desarrollo econémico
entre ambos paises. Segun el articulo N° 2, dicho tratamiento preferencial sera establecido
segun el comercio que mantuvieron ambas naciones durante el periodo 2006-2010; mientras
que el articulo N© 11, dispone que dicho acuerdo tendra una vigencia indefinida.

El acuerdo entre la Republica Bolivariana de Venezuela y la Republica de Pert (identificado
en el Ministerio de Comercio Exterior y Turismo de Pert bajo el Decreto Supremo N° 032-
2013-RE) entr6 en vigor en el afio 2013. El articulo N° 1 de este acuerdo da preferencias
arancelarias aplicables a las importaciones de productos originarios de ambos paises con el
objetivo de promover el desarrollo econd6mico en ambas naciones. Asimismo, el articulo N© 2
senala que la seleccion de productos a los que se les otorga preferencias arancelarias es
realizada a partir del comercio mantenido entre el afio 2001 y el afio 2011 entre ambas
naciones. Finalmente, el articulo N° 13 establece que este acuerdo posee una vigencia de
cinco afios prorrogables automéaticamente, salvo que se manifieste lo contrario por alguna de

las partes con un afio de antelacion.

En segundo lugar, Venezuela mantiene cuatro acuerdos de alcance parcial de
complementacion econémica. Los objetivos de este tipo de acuerdos son definidos en el
Tratado de Montevideo (1980) articulo N° 11 como:

“Los acuerdos de complementacion economica tienen como objetivos, entre
otros, promover el maximo aprovechamiento de los factores de la produccion,
estimular la complementacion econOmica, asegurar condiciones equitativas de
competencia, facilitar la concurrencia de los productos al mercado internacional e

impulsar el desarrollo equilibrado y arménico de los paises miembros”. (p.14)

El acuerdo de complementacién econémica firmado por Venezuela y Chile (AAP.C N° 23)
entr6 en vigencia en el afio 1993. El articulo N° 1 del AAP.C N° 23 establece entre los
objetivos del acuerdo: el establecimiento de la libre circulacién de bienes, servicios y factores
productivos en el menor tiempo posible, la intensificacion de las relaciones econémicas entre
los paises signatarios por medio de una liberacion total de gravamenes y restricciones a las
importaciones provenientes de las partes. En el articulo N© 2 se establece la eliminacién total
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de restricciones no arancelarias salvo algunas excepciones, mientras que el articulo N° 3
establece la liberacion total de gravamenes el comercio entre ambas naciones a més tardar en
el afo 1999, salvo las excepciones establecidas en el capitulo IV y el Anexo N° 3 del acuerdo.

Finalmente, el articulo N© 34, especifica que el AAP.C N° 23 tendra una vigencia indefinida.

El acuerdo de complementacion econémica firmado por Venezuela y la Republica Oriental de
Uruguay (AAP.CE N° 63) entro6 en vigencia en el afo 2009. El AAP.CE N° 63 es producto del
articulo N° 5 del protocolo de adhesién de Venezuela al bloque Mercosur. El articulo N° 2 del
AAP.CE N° 63, brinda una desgravacion total y acceso efectivo para los productos exportados
desde Uruguay a Venezuela. Asimismo, el articulo N° 3 del AAP.CE N° 63, compromete a
Venezuela a adoptar todas las medidas necesarias para facilitar la importacion de productos

uruguayos.

El siguiente acuerdo de complementaciéon econdémica fue firmado entre Venezuela y la
Reptublica de Argentina (AAP.CE N° 68) para favorecer una liberacion comercial progresiva
entre ambas naciones y dando cumplimiento al ya mencionado articulo N° 5 del protocolo de
adhesion de Venezuela al bloque Mercosur, y entr6 en vigencia en el ano 2013. El articulo N°
1 del AAP.CE N° 68 estable el otorgamiento por parte de la Republica de Argentina del 100%
de preferencias de todos los codigos arancelarios para los productos originarios de Venezuela,
salvo algunas excepciones a partir del afio 2013. De igual manera, Venezuela otorgara a
Argentina el 100% de preferencias arancelarias para todos los cédigos arancelarios para los
productos originarios de Argentina, salvo algunas excepciones a partir del afio 2014. Ademaés,
el articulo N° 5 del AAP.CE N° 68 compromete a ambas naciones a tomar todas las medidas

que faciliten la importacién y exportacion de productos.

El ultimo acuerdo de complementacién econémica firmado por Venezuela para dar
cumplimiento al articulo N° 5 del protocolo de adhesion de Venezuela al Mercosur, es el
AAP.CE N° 69 con la Reptblica Federativa de Brasil, firmado en el ano 2014. El articulo N° 1
del AAP.CE N° 69 compromete a Brasil a otorgar de manera inmediata a Venezuela el 100%
de preferencias para todos los cédigos arancelarios originarios de Venezuela. Mientras que
Venezuela otorga a Brasil con los mismos beneficios, salvo algunas excepciones. Ademas, el
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articulo N° 5 del AAP.CE N° 69 compromete a ambas naciones a tomar las medidas

necesarias agilizar las operaciones de importacion correspondientes.

Ademas de los acuerdos de alcance parcial mencionados, la Organizacion Mundial de
Comercio (OMC) senala que Venezuela forma parte del Sistema Global de Preferencias
Comercial entre Paises en Desarrollo (SGPC segin sus siglas). El articulo N° 2 del SGPC
establece que el fin del acuerdo es la promociéon del comercio y el desarrollo econémico de
paises mediante el intercambio de concesiones. El articulo N° 4 de dicho acuerdo sefiala que
se podran celebrar entre los estados miembros los siguientes tipos de acuerdos: arancelarios,

para-arancelarios, no arancelarios comerciales y sectoriales.

Ademas, la OMC indica que Venezuela, es beneficiario del SGP (Sistema Generalizados de
Preferencias) del Estado de Japdn, desde el afio 1971, y de la Republica Federativa de Rusia
desde el afio 2010. El SGP, son una serie de acuerdos bajo los cuales los paises ofrecen un

tratamiento preferencial, sin reciprocidad a los productos originarios de paises en desarrollo.

La otra variable dummy incorporada trata de capturar los episodios de Inestabilidad Politica.
La economia venezolana se ha visto gravemente afectada por la reducciéon de las
exportaciones petroleras, asi como por el bolivar que se devalia, con porcentajes de inflacion
jamas vistos en el pais. Con la fuerte dependencia de Venezuela de la industria petrolera, la
economia del pais se ha contraido. Los gastos de capital de la compania estatal de petroleo y
gas natural Petroleos de Venezuela, S.A. (PDVSA) se han reducido, lo que genera que los
socios extranjeros continten reduciendo las actividades en el sector petrolero, implicando

que las pérdidas en la produccion de petroleo sean cada vez mas generalizadas.

Los ingresos de Venezuela por las exportaciones de petroleo se han restringido debido a que
solo aproximadamente la mitad de las exportaciones generan ingresos en efectivo. Segun la
U.S Energy Information Administration (EIA), para finales del 2018 las refinerias
estadounidenses se encontraban entre los pocos clientes que ain remitian pagos en efectivo.
Las exportaciones de petroleo restantes se venden en el pais con pérdidas o se envian como
reembolsos de préstamos a China y Rusia para pagar la deuda venezolana. Por otro lado, la
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produccién de petroleo de Venezuela ha disminuido rapidamente y ha caido a un minimo de
30 anos, excluyendo la disminucion de la producciéon durante el paro petrolero del 2002. Para
mayo del 2018, la produccion de petréleo crudo de Venezuela era de 1,4 millones de barriles
por dia (b/d).

El nimero de taladros activos disminuy6 de casi 70 en 2016 a 25 en septiembre de 2018. Los
informes indican que los pagos atrasados a las companias de servicios petroleros, la falta de
mejoradores de trabajo y la disminucion de los gastos de capital de la industria petrolera han
sido factores que han afectado negativamente la produccién de petréleo. Segin la EIA, las
exportaciones de crudo venezolano a los Estados Unidos cayeron de 840,000 b/d en
diciembre de 2015 a aproximadamente 480.000 b/d en marzo de 2018. Es importante
resaltar que, en el afilo 2007, es decir, su punto maximo, las importaciones estadounidenses
de crudo venezolano fueron en promedio 1,1 millones de b/d. Venezuela fue el tercer
proveedor més grande de importaciones de petréleo crudo a los Estados Unidos después de

Canada y Arabia Saudita.

Las cifras del Banco Central de Venezuela muestran la caida de las exportaciones petroleras,
explicada por la reduccion en la producciéon petrolera aunada a la reduccion de precios de la
cesta petrolera venezolana. En el afio 2012, el precio de la cesta petrolera venezolana estuvo
en promedio en $103,42 por barril, el mejor afio en términos de precios. Posteriormente se
evidenciaron importantes caidas, especialmente desde el afio 2014, afio en que el precio
promedio lleg6 a $88,4 por barril. Se produjo una caida ain més fuerte en el afio 2015 con un
precio promedio de $44,7 por barril. La caida continué y para el afio 2016 el precio promedio

alcanza los $33,15 por barril.

La volatilidad en el comportamiento del precio del petréleo, hace impredecible el desempefio
econdémico venezolano, dada su dependencia al ingreso proveniente del mismo. Ajustarse a la
variabilidad del precio petrolero es un reto, en especial tras haberse presenciado los mas altos
precios de petroéleo en la historia en el 2012, y luego generarse un cambio tan pronunciado en
la realidad del pais a finales del afio 2014. La inestabilidad politica y econémica es una
variable que sin lugar a dudas afecta el flujo bilateral venezolano.
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5. Modelo Gravitatorio

El modelo que se presentard mas adelante sera un modelo de regresiéon de data panel
estimado por minimos cuadrados ordinarios generalizados. Las variables cuantitativas con
las que contara el modelo son: flujo, PIB, PIB per céapita y distancia; se les realizara una
transformacion logaritmica, lo que permitira interpretarlos como una elasticidad, indicando
como han sido afectados los flujos bilaterales de Venezuela por cada una de las variables

independientes.

Para el estudio de los flujos bilaterales de Venezuela se estimara en primera instancia, el

modelo de gravedad por medio de la ecuacién gravitatoria bésica:

log(Flujoven) = a + Blog(PIBven X PIBj) + B,log(DISTvenj) + € (5)

Dénde:
Flujo: Flujo de comercio internacional entre Venezuela y el pafs “I’, donde

7:1...20 socios comerciales.
PIBTVEN: es el producto del Producto Interno Bruto de Venezuela.

PIBJ: es el producto del Producto Interno Bruto del socio ‘J”, donde ; 1...20 socios
comerciales.
DISTIVVENJ: distancia entre las capitales de Venezuela y la capital del pais “/” medida en

Kilémetros, donde ;: 1...20 socios comerciales.

La ecuacion gravitatoria puede ser ampliada por medio de la inclusion de distintas variables
que también pueden influir sobre la variable dependiente. Al aumentar la ecuacion de
gravedad, se obtienen resultados que més se aproximan a la realidad. En esta investigacion, la
ecuacion gravitatoria sera ampliada en tres oportunidades, con el objetivo de observar las
variaciones que presentan los coeficientes al agregar nuevas variables. La primera ampliacion
que tendra la ecuacidon gravitatoria, sera por medio de la inclusion de las variables

cuantitativas PIB per capita y la variable cualitativa o dummy: Inestabilidad Politica y
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Econémica. Entonces, la segunda estimacion del modelo se realizara a través de la siguiente

ecuacion:

log(Flujoyy,y) =a+B,log(PIByy X PIBj) +B,log(PIBPyp X PIBPj) + Bslog(D ISTVENj)

+ B, log(IPE) + o 6)

Doénde:
PIBPTEN: es el producto del Producto Interno Bruto per Capita de Venezuela.

PIBJ: es el producto del Producto Interno Bruto per Capita del socio J”, donde /: 1...20

socios comerciales.

IPE: variable dummy que representa la inestabilidad politica y econdémica que ha tenido

Venezuela en el periodo 2014-2018.

La tercera estimacion del modelo se llevara a cabo por medio de la inclusion de dos variables
dummy, que representan la existencia de un lenguaje comtn y el hecho de compartir una

frontera terrestre, siendo la ecuacion a utilizar:

log(Flujoy:) :a+BllOg(PIBVFNXPIBj)+§210g(PIBPVFNXPIBPj)+ B3log(DIST )+ By log(IPE)
+ B5 log(LC) + B, log(FC) +gy (7

Donde:
LC: representa la existencia de un lenguaje comun entre Venezuela y sus socios comerciales.
FC: representa la existencia alguna frontera terrestre comun entre Venezuela y sus socios

comerciales.

La estimacion final del modelo se llevara a cabo por medio de la inclusién de tres variables
dummy, estas variables representan la existencia de algan tratado que mejore las condiciones
de intercambio entre Venezuela y sus socios comerciales. La ecuacion gravitatoria final que se

utilizara sera:
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log(Flujoyy,y) =a+B,log(PIBy; X PIBi) +B,log(PIBPyp X PIBPi) + Bilog(D ISTVENi) + B, log(IPE)

+ B5 log(LC) + B, 1og(FC) + B, log(MERCO) + B, log(CAN) + B, log(RAGRUPO)+ ¢; (8)

Doénde:

Para las variables PIB y PIB per capita, se espera que se arroje un resultado con signo
positivo, dado que un mayor crecimiento deberia implicar un mayor comercio entre naciones.
Del mismo modo, se espera obtener coeficientes con signo positivo para las variables lenguaje
y frontera comtn, ya que son caracteristicas que reducen los costos transaccionales. Al igual
que las variables anteriores, las variables referentes a los acuerdos comerciales deberian
presentar un signo positivo porque se espera que la integracion comercial entre naciones sea
favorecedora para el comercio internacional. En contraste a lo descrito anteriormente, se

esperan signos negativos para las variables distancia e inestabilidad politica y econémica.

6. Analisis de Resultados

Se presentan los resultados obtenidos de la estimacién de un modelo de gravedad para los
flujos bilaterales de la Republica Bolivariana de Venezuela con veinte socios comerciales para
el periodo 1998-2018. Es importante senalar que al momento de la estimacion el modelo
presentd problemas de heterocedasticidad y de autocorrelacion contemporanea, lo que
implica la existencia de una asociacién entre las perturbaciones a través de los distintos
paneles. Para controlar los efectos negativos causados por la heterocedasticidad y la
autocorrelacion contemporanea, se procedi6 a aplicar pesos a los paneles a través del método
Cross Section SUR. Sin embargo, al utilizar el método Cross Section SUR, no se logrd
controlar la heterogeneidad, la cual es un problema que generalmente presentan los modelos
de data panel. La razon por la cual no se puede controlar la heterogeneidad, se debe a que los
métodos de Efecto Fijo y Efecto Aleatorios, los cuales son utilizados para este proposito, no
son compatibles con el método de Cross Section SUR. Finalmente, para calcular la matriz de

covarianza, la metodologia seleccionada fue PCSE (panel correction estandar error).
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Para analizar la estacionariedad de las variables y descartar la existencia de una posible
relacion espuria, se utilizo el Test de Levin-Lin-Chu, el cual arrojo que todas las variables son
estacionarias a un nivel de significancia al cinco por ciento. Por lo tanto, se descarta
completamente la posibilidad de una regresién espuria. Las perturbaciones del modelo
también resultaron estacionarias, por lo que se cumple con los supuestos del modelo clasico

de regresion lineal.

Tabla 5: Resultados del Test de Levin-Lin-Chu.

Lflujo LPIB1_LPIB2 | LPIBP1_LPIBP2 | LPIBP1_LPIBP2 | Error

P -Value 0,000 0,000 0,000 0,000 0.0007

Fuente: Calculos propios.

En las estimaciones realizadas, tanto para la ecuacion de gravedad bésica, como en las
ampliaciones sucesivas que se le hizo a la misma, se obtuvo que todos los modelos de
regresion estimados tuvieron una excelente bondad de ajuste, con un R2 mayor a 0,98 en
todos los casos. También todas las variables independientes fueron significativas
individualmente al uno por ciento. Ademas, los coeficientes estimados fueron coherentes con
la teoria econ6mica. En la Tabla 6 se presentan los resultados obtenidos de la estimaci6n del
modelo gravitacional de los flujos bilaterales de Venezuela con sus socios comerciales, para el

periodo 1998-2019.

El producto de los PIB representa el efecto agregado del PIB de Venezuela y sus socios
comerciales sobre los flujos de comercio bilateral. El coeficiente obtenido en el modelo 1,
indica que por cada 1% que aumente el producto del PIB venezolano con un socio comercial,
el flujo bilateral de Venezuela aumenta en promedio un 0,7151%. En el modelo 2, donde se
incluye a las variables PIB per capita y se toma en cuenta la inestabilidad politica y econémica
que ha estado presente en Venezuela durante el periodo 2014-2018, no se aprecia una
variacion importante del coeficiente con respecto al valor anterior. El modelo 3 incluye las
variables que representan el lenguaje y la frontera en comun que existe entre Venezuela y sus
socios; el coeficiente aumenta su valor alcanzando un valor de 0,8107%. En el modelo 4, al
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introducir las variables que representan los tratados comerciales que ha tenido Venezuela
durante los tltimos veintitin anos, el valor del coeficiente aumenta levemente con respecto al
valor anterior, alcanzando un 0,8340%. Entonces, al tomar en cuenta todas las variables,
cada vez que el producto del PIB de Venezuela por el PIB de un socio comercial aumenta en

un 1%, se espera que los flujos venezolanos con ese socio aumenten en un 0,8340%.

Tabla 6: Resultados del Modelo Gravitacional

Variables Modelo 1 Modelo 2 Modelo 3 Modelo 4
R2 0,9887 0,9882 0,9928 0,9958
LPIB1_LPIB2 0,7151 0,7158 0,8107 0,8340
(0.000) (0.000) (0.000) (0.000)
LDIST -0,9492 -1,0435 -0,7288 -0,7847
(0.000) (0.000) (0.000) (0.000)
LPIBP1_LPIBP2 0,4714 0,5835 0,6338
(0.000) (0.000) (0.000)
IPE -0,7757 -0,8549 -0,8999
(0.000) (0.000) (0.000)
LC 0,8128 0,6783
(0.000) (0.000)
FC 0,4692 0,1888
(0.000) (0.000)
MERCO 0,3625
(0.000)
CAN 0,6639
(0.000)
RAGRUPO 0,1822
(0.000)

Fuente: Calculos propios.

La ley gravitatoria indica que a mayor distancia exista entre dos cuerpos, menor sera la
atraccion entre ellos, es por este motivo que al estimar el coeficiente para la variable
distancia, ésta siempre tiene un valor negativo en los cuatro modelos estimados. En el modelo
1, se obtiene que al aumentar la distancia entre Venezuela y su socio comercial en un 1%, el

comercio entre ambas naciones se reduce en un 0,9492%. En el modelo 2, la inclusion de las
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variables que representan el PIB per cépita y la inestabilidad politica y social, hacen que el

comercio disminuya en un 1,0435% cuando la distancia aumenta en un 1%.

En el modelo 3, al incluir las variables para el lenguaje y la frontera comun, se aprecia que el
comercio disminuira en un 0,7288% cuando estan presentes dichas variables. Por otra parte,
al incluir los acuerdos comerciales en el modelo 4, no se observa una variacién importante del
coeficiente con respecto al del modelo 3. Finalmente, en el modelo 4 se obtiene que al
aumentar la distancia en un 1%, se puede esperar que los flujos bilaterales entre Venezuela y

su socio comercial disminuyan en un 0,7847 %.

La variable PIB per cépita se introduce por primera vez en el modelo 2; dicha variable se
considera como un aproximado del ingreso de la poblacién. En el modelo 2 se obtiene que
cuando el producto del PIB per capita de Venezuela por el de su socio comercial aumenta en
un 1%, los flujos bilaterales de Venezuela con dicho socio crecen en un 0,4714%. Al incluir en
el modelo 3 las variables dummy lenguaje comun y frontera comun, el coeficiente aumenta en
un 0,5835%. En el modelo 4, con la inclusién de los acuerdos comerciales, el coeficiente

aumenta para alcanzar el valor de 0,6338%.

La variable dummy inestabilidad politica y econémica, se agrega por primera vez a partir del
modelo 2. Dicha variable se considera una variable importante, dado que la Republica
Bolivariana de Venezuela ha mantenido un deterioro constante tanto en el area politica, como
en el area econdémica durante los ultimos cuatro afios que abarca este estudio. Los resultados
que se obtuvieron en el modelo 2 son que, durante el periodo que la variable IPE toma un
valor uno, es decir que en dicho ano existié inestabilidad politica, o econ6mica, o ambas,
provoco que el flujo bilateral de Venezuela disminuyera en promedio un 77,57% durante el

periodo que existio la inestabilidad politica y econémica.

En el modelo 3, la presencia de esta variable causa que en promedio los flujos disminuyeran
en un 85,49% durante el periodo que estuvo presente la inestabilidad politica y econémica.
Finalmente, en el modelo 4, el valor del coeficiente obtenido indica que durante el periodo
que esta variable estuvo presente, el flujo comercial de Venezuela disminuy6 en un 89,99%.
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Las variables dummies, lenguaje comtn y frontera comutn son introducidas en el modelo 3
por primera vez. La variable lenguaje comun (L.C) toma el valor uno cuando existe una lengua
en comun entre Venezuela y su socio comercial, y el valor cero cuando no existe. La variable
frontera comtn (FC), toma el valor uno cuando Venezuela comparte una frontera terrestre
con un socio comercial, y toma el valor cero cuando no existe alguna frontera terrestre en

comun.

En el modelo 3, el coeficiente de la variable lenguaje comiin muestra que Venezuela aument6
sus flujos comerciales en un 81,28% con el grupo de paises que tienen como lengua nativa el
idioma espafiol. En el modelo 4, al considerar los acuerdos comerciales, este coeficiente se
hace menos relevante, ya que el coeficiente obtenido indica que Venezuela aument6 sus flujos

comerciales en 67,83% con los paises con los que hablan espafiol como lengua nativa.

Al igual que el lenguaje, el coeficiente de la frontera comun también presenta un signo
positivo, como era esperado. En el modelo 3, el hecho de que Venezuela compartiera alguna
frontera comdn con algunos socios comerciales resulté en un aumento del 46,92% de los
flujos bilaterales con dichos socios. En el modelo 4, como también pasa con el lenguaje
comun, al considerar los acuerdos comerciales, el hecho de compartir una frontera comtn
pierde relevancia, y el coeficiente obtenido indica que los flujos bilaterales de Venezuela con

los paises con los que comparte una frontera comin aumentaron en un 18,88%.

La variable Merco se introduce en el modelo 4; representa la uniéon y permanencia de
Venezuela al Mercado Comtn del Sur, dicha variable toma un valor uno para todos los
paneles en los cuales existe un socio comercial que pertenezca a dicho bloque, mientras que
toma el valor cero cuando el socio comercial de Venezuela no forma parte del Mercosur. El
coeficiente obtenido indica que los flujos de comercio de Venezuela aumentaron en un

36,25% con el grupo de paises que pertenecen a este bloque comerecial.

CAN es la variable que representa el comercio con la Comunidad Andina de Naciones. Dicha

variable toma el valor de uno, cuando un socio comercial también forma parte de la CAN y
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toma el valor cero cuando no es parte de dicho acuerdo. El coeficiente obtenido sefala que el
flujo bilateral de Venezuela con los paises que forman parte de la CAN aumenté en un
66,639% durante el periodo que Venezuela gozo de los beneficios de pertenecer a este bloque

regional.

La variable RAGRUPO, condensa todos los acuerdos que otorguen alguna preferencia en el
comercio de Venezuela con distintos socios comerciales. Dicha variable toma el valor de uno
cuando existe algin tipo de acuerdo comercial entre Venezuela y un socio comercial, y toma
el valor cero cuando no existe ningun tipo de acuerdo. Dicha variable es incluida en el modelo
4, arrojando que los flujos bilaterales de Venezuela aumentaron en un 18,22% con el grupo
paises con los que Venezuela haya tenido algin tipo de acuerdo comercial vigente durante el

periodo 1998-2018.

7. Analisis del Comercio Bilateral de Venezuela con sus Socios Comerciales

La muestra para este estudio, como ya se ha mencionado, esta conformada por veinte paises.
En la Tabla 7, se ordenan de mayor a menor a los socios comerciales de la Republica
Bolivariana de Venezuela, segin el volumen de comercio que han mantenido en el periodo
1998-2018. También la Tabla 7, contiene la representacion porcentual de los flujos de cada

pais sobre los totales de la muestra.

Tabla 7: Socios Comerciales ordenados segin el volumen de comercio mantenido con

Venezuela durante el periodo 1998-2018. (Millones de US$).

Posicion Pais Flujo Bilateral Representacion

Acumulado %

1 Estados Unidos 717.300 51

2 China 160.031 11,4

3 India 85.630 6,1

4 Brasil 68.179 4,8

5 Colombia 56.503 4,0

6 México 35.716 2,5
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7 Espaiia 35.592 2,5

8 Singapur 31.549 2,2

9 Reino Unido 26.685 1,9
10 Alemania 26.674 1,9
11 Canada 23.984 1,7
12 Panama 21.522 1,5
13 Italia 20.958 1,5
14 Argentina 19.702 1,4
15 Japon 16.459 1,2
16 Paises Bajos 15.271 1,1
17 Pera 14.328 1,0
18 Chile 12.592 0,9
19 Rusia 9.595 0,7
20 Uruguay 9.025 0,6

Fuente: UN Comtrade. Calculos propios.

8. Analisis del Impacto de los Factores Geograficos y Culturales en el Comercio
Bilateral de Venezuela

El modelo de Gravedad estimado para el comercio de Venezuela con sus mayores socios
comerciales, arrojo que por cada 1% que aumenta la distancia entre Venezuela y algin socio,
el comercio se reduce en un 0,78%. El coeficiente de la variable distancia, calculado para
Venezuela, toma un valor menor que el coeficiente hallado para la misma variable en otros
paises latinoamericanos. Lopez & Munoz (2008), senalan que para Chile tiene un valor de -
1,67% y para México tiene un valor de -2,11%, Bolivar, Cruz & Torres (2015) estimaron que,

para Colombia, el coeficiente tuvo un valor de -1,87%.

En el Grafico 2 se muestra la relacion que existe entre la distancia y el comercio que realiza
Venezuela con el resto del mundo. De los diez socios mas cercanos a Venezuela cuatro de ellos
(EE. UU, Brasil, Colombia y México) figuran entre sus diez primeros socios comerciales,

concentrando su comercio con socios relativamente cercanos.
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Grafica 2: Relacion entre la Distancia y el Flujo Bilateral Acumulado de los Socios
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Fuente: UN Comtrade; es.distance.to; Elaboracion propia.

La India, China y Singapur se encuentran entre los diez primeros socios de Venezuela, a pesar
de ser los tres paises a mayor distancia. Dichos paises han alcanzado niveles de crecimientos
muy alto en las tltimas dos décadas, los cuales los ha convertido en grandes importadores de

petroleo, resultando un destino de gran relevancia para el petroleo venezolano.

Paises como Perq, Chile y Uruguay tiene un comercio bajo con Venezuela a pesar de su
proximidad geografica. Mientras que paises europeos como Espafia, Reino Unido y Alemania,
los cuales se encuentran separados de Venezuela por distancias mayores, forman parte de los
paises con mayor comercio con Venezuela durante 1998-2018. Se concluye que, si bien el
coeficiente estimado para calcular el impacto de la distancia sobre el comercio bilateral de
Venezuela, tiene el signo esperado y resulto ser representativa en las pruebas estadisticas,
existen otros factores como el crecimiento econémico que puede contrarrestar el efecto

negativo de la distancia.

El coeficiente estimado para la variable Lenguaje Comun tuvo como resultado un valor

positivo. Esto era de esperarse, dado que compartir una lengua comuan facilita las
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negociaciones entre agentes, ademéas reduce costos de transaccion causado por barreras
lingiiisticas o errores de traducciéon. Head (2003) indica que “Dos paises que hablen el mismo
idioma comerciaran dos o tres veces mas, que los paises que no comportarte un idioma
comun” (p. 10). El coeficiente para Venezuela resulté en un aumento del 67%, lo cual cumple
con el signo; sin embargo, la magnitud es menor a la esperada. Esto se debe a que el comercio
de Venezuela ha estado concentrado con socios como EE.UU., China y Brasil, que mantienen

como lengua nativa otros idiomas diferentes al espafiol.

El coeficiente estimado para la variable frontera comin tuvo un resultado de 0,1888. Igual
que el coeficiente de la variable lenguaje comtn, tuvo el signo mas no la magnitud esperada.
Segun Head (2003) “El coeficiente estimado se encuentra usualmente cercano a un valor del
0,5, sugiriendo que el comercio es aproximadamente un 65% mas alto como resultado de

compartir una frontera” (p.9).

El efecto positivo que puede generar el compartir una frontera terrestre en el caso de
Venezuela, puede verse comprometido, dado que las fronteras que Venezuela comparte con
Colombia se han visto comprometida por disputas politicas entre los gobiernos de ambos
paises. Esto ha llevado a su cierre temporal. Ademas, las fronteras que comparte Venezuela
con Brasil y Colombia presentan una infraestructura y un sistema de transporte ineficiente,
inseguridad y corrupcion; todos estos elementos reducen los beneficios de compartir una

frontera terrestre.

9. Impacto de los Acuerdos Comerciales en el Comercio Bilateral de Venezuela

Los acuerdos comerciales bilaterales fueron desagregados en tres variables. El coeficiente que
tuvo el valor mas alto fue el que representaba a la Comunidad Andina de Naciones. Dicho
coeficiente estima que en los afios que estuvo Venezuela en la CAN, el comercio debio
incrementarse en un 66,39 %. Los socios que formaban parte de la Comunidad Andina son

Colombia y Peru. Las Tablas 8 y 9, muestran como varid afo a afio el comercio con ambos
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paises mientras Venezuela formo parte de dicho grupo comercial. Durante los afios que no
hubo recesiéon en 2000-2001, 2004-2008 y 2011, el comercio con Colombia siempre presentd
crecimiento con respecto al afio anterior. El motor principal de este crecimiento fue el
aumento de las importaciones, la cuales aumentaron en los ainos mencionados en al menos
un 29%. Por otra parte, las exportaciones a Colombia aumentaron solamente en los afios
2000, 2004-2007 y 2011. Y a excepcion del afio 2011, aumentaron a una tasa mucho menor

que las importaciones.

Los flujos bilaterales entre Venezuela y Pert crecieron solo en los afios 2000, 2003-2004,
2007-2008 y 2011. Nuevamente el crecimiento del comercio estuvo impulsado por las
importaciones realizadas por Venezuela, aunque no se observa tanta diferencia entre las

variaciones de las importaciones y las exportaciones.

Tabla 8: Variacion del Comercio entre Venezuela y Colombia. Periodo 1999-2011.

Variacion del Comercio Bilateral Venezuela- Colombia

ANO A % Importaciones A % Exportaciones | A % Flujo Bilateral
1999 -15,25 -33,19 -24.97
2000 39,46 8,80 24,67
2001 30,77 -16,11 11,04
2002 -35,29 -0,58 -24.25
2003 -36,88 -7,70 -24.70
2004 130,45 51,22 89,91
2005 31,25 9,09 2222
2006 28,57 25,00 27,27
2007 92,59 -6,67 57,14
2008 17,31 -14,29 10,61
2009 -34.43 -53,05 -37,49
2010 -65,00 -45,92 -62,64
2011 28,57 84,80 38,62

Fuente: UN Comtrade; Calculos propios.
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Tabla 9. Variacion del Comercio entre Venezuela y Perti. Periodo 1999-2011.

Variacién del Comercio Bilateral Venezuela-
Pera

AN A % A % A % Flujo

O Importaciones Exportaciones Bilateral
1999 -14,81 -13,37 -13,67
2000 14,78 76,72 63,88
2001 37,50 -47,29 -34,98
2002 -21,42 -25,05 -23,94
2003 -4,38 27,81 17,60
2004 79,74 120,77 110,19
2005 52,22 -23,77 -7,01
2006 38,02 -34,72 -8,45
2007 85,87 -34,30 31,11
2008 43,64 46,95 44,40
2009 -44,16 -22,88 -39,22
2010 -16,25 -62,27 -29,82
2011 79,57 23,84 70,73

Fuente: UN Comtrade; Célculos propios.

La creacion de una zona de libre comercio como la CAN permiti6é que el nivel de comercio en
general aumentara, a pesar de que el crecimiento no es igual al estimado por el modelo. La
pertenencia de Venezuela a la Comunidad Andina de Naciones podria considerarse como una
oportunidad exitosa, pero desaprovechada por la nacién. Segin Lépez, Guerra & Broesner
(s.f), Venezuela logré realizar intercambios de bienes no tradicionales (exportaciones
manufactureras y bienes agropecuarios) con sus socios de la CAN. Pero durante el gobierno
de Hugo Chéavez, el aparato productivo venezolano se vio comprometido, perdiendo
competitividad y causando un retroceso de la economia, que en la década del afio 2000
comenz6 a importar bienes que eran producidos de manera competitiva en el pais

(principalmente alimentos).

El coeficiente que tuvo el segundo valor mas alto en el modelo estimado fue “Merco”, el cual
representa al Mercosur, pacto al que Venezuela se sum6 en 2006. En las Tablas 10, 11, 12, se

muestran las variaciones que tuvieron las importaciones, las exportaciones, los flujos
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bilaterales, ademéas de presentarse la balanza comercial entre Venezuela y los paises del

Mercosur que se encuentran en la muestra recolectada.

Tabla 10: Variacion del Comercio entre Venezuela y Brasil. Periodo 1999-2011.

ANO | A % Importaciones | A % Exportaciones | A % Flujo Bilateral X-M
2006 03,64 131,46 70,70 -3.008
2007 30,56 -41,53 20,38 -4.354
2008 10,04 55,77 13,73 -4.661
2009 -30,77 7,94 -27,13 -3.018
2010 8,33 43,17 13,18 -3.067
2011 17,95 56,12 24,66 -3.300
2012 10,87 23,32 3,34 -4.103
2013 -5,88 20,39 -1,59 -3.600
2014 4,17 0,00 -3,33 -3.400
2015 -34,78 -43,34 -36,55 -2.320
2016 -56,07 -38,93 -53,39 -885
2017 -03,87 -5,66 -49,78 -78
2018 22,82 -56,37 -13,19 -406

Fuente: UN Comtrade; Célculos propios.

Tabla 11: Variacion del Comercio entre Venezuela y Argentina. Periodo 1999-2011.

ANO A % Importaciones | A % Exportaciones | A % Flujo Bilateral X-M
2006 58,82 -30,53 52,97 -785
2007 48,24 4,84 46,66 -1.176
2008 16,67 6,78 16,48 -1.375
2009 28,57 -38,49 -28,75 985
2010 40,00 38,71 39,98 -1.379
2011 35,71 10,23 35,33 -1.876
2012 15,79 5,06 15,66 -2.175
2013 0,00 107,23 1,20 2,148
2014 -9,09 -81,20 -10,74 -1.990
2015 -30,00 -31,96 -30,01 -1.393
2016 49,51 928,79 44,92 -639
2017 -65,31 77,03 -66,34 -230
2018 46,41 -45,51 40,91 -351

Fuente:

UN Comtrade; Calculos propios.
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Tabla 12: Variaciéon del Comercio entre Venezuela y Uruguay. Periodo 1999-2011.

ANO A % Importaciones | A % Exportaciones | A % Flujo Bilateral X-M
2006 132,64 166,80 162,35 521
2007 23,85 0,36 8,38 541
2008 142,43 1,49 20,12 412
2009 -20,69 -19,09 -19,51 337
2010 32,14 26,07 27,66 413
2011 27,40 -39,57 -21,35 85
2012 32,17 107,27 74,17 411
2013 7,51 -40,46 -24.42 46
2014 -8,93 -10,95 -9,99 32
2015 -49,10 -71,37 -60,66 -82
2016 -76,28 -96,81 -84,03 -45
2017 -59,06 177,50 -41,24 -9
2018 597 -96,35 -30,43 21

Fuente: UN Comtrade; Célculos propios.

El comercio entre Venezuela y Brasil pareciera tener un crecimiento gracias a la adhesion de
Venezuela al Mercosur. Las exportaciones venezolanas hacia Brasil presentaron en los afos
2006, 2008-2011, 2013- 2014 un mayor crecimiento que las importaciones. En los 2007,
2012 y 2018, las exportaciones cayeron en al menos un 23%, y las importaciones aumentaron
al menos un 10%. Desde 2015 al 2017 ambas variables tuvieron caidas importantes. Se debe
destacar que, aunque Venezuela logroé exportar mas bienes hacia Brasil desde el comienzo de
la adhesion al Mercosur, en todo el periodo Venezuela tuvo una balanza comercial deficitaria,

la cual promedi6 un valor de $2.784 millones.

El comercio entre Venezuela y Argentina se encuentra marcado por el mayor aumento que
tienen las importaciones de bienes argentinos por parte de Venezuela, salvo los afios 2013 y
2016, en los cuales las exportaciones venezolanas tuvieron mayor crecimiento. Al igual que en
el caso brasileno, la balanza comercial con Argentina siempre fue deficitaria, con un valor

promedio de $1.269 millones.
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El comercio entre Venezuela y Uruguay, al igual que en los dos casos anteriores, present6 en
la mayoria de los afios, un mayor aumento de las importaciones que de las exportaciones
hacia ese pais. Pero en el caso de Uruguay, la balanza comercial de Venezuela si ha sido
superavitaria desde el periodo 2006-2014, mientras que desde el afio 2015 al 2018, Venezuela

ha tenido un déficit comercial con Uruguay.

Finalmente, la pertenecia de Venezuela al Mercosur podria considerarse desventajosa para el
pais. La decision de adherirse a esta uniéon aduanera de forma apresurada, estuvo motivada
por razones mas politica que econdémicas. Las importaciones traidas a Venezuela por el
Estado, principal importador de bienes del pais, concluyeron en el desplazamiento de la
industria venezolana. La caida de los precios del petréleo obligd al gobierno a realizar un

fuerte ajuste de las importaciones.

En esta investigacion se recopilaron en total diez acuerdos comerciales de los cuales
Venezuela forma parte. Dichos acuerdos, otorgan a Venezuela mejoras arancelarias, ademas
de eliminar obstaculos al momento de comerciar con su contraparte. El modelo de gravedad
estimado, indic6 que la variable que retine a los diez acuerdos, aunque significativa, fue la que
menor incidencia tuvo sobre los flujos bilaterales de Venezuela con los socios comerciales que
conforman la muestra. La razén de este poco crecimiento tiene varias causas. En primer
lugar, a pesar de contar con acuerdos con Chile, Perd, Japén y Rusia, son paises que
geograficamente se encuentran separados de Venezuela por barreras naturales que encarecen

los costos de transporte.

En segundo lugar, el comercio con India y Singapur, se encuentra afectado por grandes
distancias. Ademas, las relaciones comerciales con estos paises se limitan en gran medida a la
compra de petroleo venezolano en afios recientes. Que no sean mercados naturales para
Venezuela implica que, a pesar de que los tres paises formen parte del Sistema Global de
Preferencias Arancelaria (SGPC), las relaciones comerciales son estimuladas exclusivamente
por la demanda de energia de los paises asiaticos. Finalmente, el acuerdo con Colombia,

como ya se ha mencionado, ve sus efectos reducidos por problemas como la tension politica
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entre las naciones, la falta de infraestructura y altos casos de corrupcion e inseguridad en los

pasos fronterizos.

10. Conclusiones

La economia venezolana tiene una gran dependencia del resto del mundo. Asimismo, el pais
recibio altas rentas gracias a la exportacion de petroleo, principal producto de exportacion de
Venezuela. Dichas rentas se utilizaron para importar grandes cantidades de bienes. La
importacion masiva de bienes de consumo y politicas econémicas erradas, han tenido un
impacto negativo sobre la industria no petrolera venezolana. La reduccion en la produccién
de bienes distintos al petréleo ha creado mayor dependencia de la economia a la industria
petrolera venezolana. La misma ha sido manejada de forma ineficiente, el nivel de producciéon
paso de 3,2 millones b/d en el ano 2008, a 1,1 millones b/d en el cuarto trimestre de 2018. La
caida de la produccion petrolera ha causado que Venezuela no pueda beneficiarse de los

aumentos que el precio del petroleo ha tenido durante el dltimo afio.

Esta investigacion aport6 informaciéon, a través del estudio del comercio bilateral de
Venezuela con veinte socios comerciales, durante los tltimos veintiin anos. A través de la
estimacion de un modelo gravitatorio, el cual es un instrumento utilizado para explicar el
comercio entre naciones, se estudiaron los flujos bilaterales de Venezuela con veinte paises.
La estimacion del modelo se realizdé en cuatro etapas. La primera estimacién contenia los
elementos basicos de la ecuacién gravitatoria, es decir el Producto Interno Bruto de
Venezuela, el Producto Interno Bruto del socio comercial y la distancia que los separa. En las

estimaciones posteriores se procedid a agregar nuevas variables.

Los resultados de las estimaciones del modelo presentaron los siguientes resultados:
1. Si el producto del PIB de Venezuela por el PIB de un socio comercial aumenta, el
intercambio entre naciones aumentara.
2. Si la distancia entre Venezuela y un socio comercial aumenta, el comercio

disminuira.
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3. Si el producto del PIB per capita de Venezuela por el PIB per capita de un socio
comercial aumenta, el intercambio entre naciones aumentara.

4. La inestabilidad politica y econémica que experimentd Venezuela en el periodo
2014-2018 ha afectado de manera negativa el flujo bilateral de la nacion con el
resto del mundo.

5. Que Venezuela y su socio comercial compartan una lengua comun beneficia el
intercambio entre naciones y los flujos bilaterales aumentan.

6. Que Venezuela y su socio comercial compartan una frontera comun, beneficia el
intercambio entre naciones y los flujos bilaterales aumentan.

7. Que Venezuela y su socio comercial compartan algin acuerdo comercial, beneficia

el intercambio entre naciones y los flujos bilaterales aumentan.

El crecimiento del PIB implica un crecimiento de la economia, y por tanto una mayor oferta y
demanda de bienes. El crecimiento acelerado de China, India, Singapur, y en menor medida
Estados Unidos durante el periodo de estudio, impactaron positivamente el comercio que
cada pais mantenia con Venezuela; dichos paises resultan ser los principales destinos para las
exportaciones venezolanas. Asimismo, el crecimiento de la renta petrolera de Venezuela
impact6 positivamente en los flujos comerciales con Brasil, Colombia, México, Panama,
Argentina, Italia, Alemania, Japdn, Pert y Chile, de dichos paises provienen la mayoria de las

importaciones venezolanas.

Se obtuvo que, en la mayoria de las observaciones, cuando la economia de Venezuela y un
socio comercial aumentan de forma conjunta, el comercio entre ambas naciones se
incrementa. Las excepciones a este comportamiento se tienen en los afios 2002-2003, 2009,
y 2014-2018, donde, a pesar que el producto del PIB de Venezuela por el de su socio
comercial aumento, los flujos bilaterales disminuyeron. En los afios mencionados Venezuela
vivi6 recesiones economicas, las cuales contrarrestan el efecto positivo que el crecimiento de

un socio econémico pueda tener sobre el comercio bilateral.

De acuerdo con lo expresado en la ley fisica de la gravedad, el comercio disminuye entre los

paises que estan mas alejados, principalmente por las dificultades asociadas al transporte de
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mercancias, como altos costos, pagos de seguros y barreras naturales. Con relaciéon a la
variable antes mencionadas, se debe destacar que el comercio entre Venezuela con China,
India y Singapur sea tan elevado a pesar de la gran distancia que los separa. Esto se explica
debido a dos factores: en primer lugar, el alto crecimiento de estas economias absorbe el
efecto negativo de la distancia. En segundo lugar, dado que el transporte se realiza por via

maritima, los costos asociados al mismo son menores al transporte terrestre.

La interpretacion del PIB per capita es similar a la interpretacion dada al PIB, cuando el
ingreso de la poblacién aumenta, se espera que dicha naciéon consuma una mayor cantidad de
bienes. Un mayor consumo se satisface a través de una mayor produccién nacional o de la
importacion de bienes. En ambos casos si un pais extranjero tiene déficit en un bien
especifico y la industria nacional tiene excedente de dicho bien, se exportaran bienes al pais
extranjero. Si el caso es inverso, se importaran productos extranjeros para cubrir la demanda

nacional; en ambos casos el comercio entre naciones se incrementa.

La variable Inestabilidad Politica y Econémica tuvo como finalidad recoger varios aspectos
relevantes del entorno econdémico, politico y social que han impactado a la economia
venezolana. El resultado estimado por el modelo presenté el signo esperado. La caida de los
precios del petrdleo y de la produccién petrolera, el aislamiento internacional de Venezuela y
el descontento social, han causado que se acentiie la debacle econémica. Se espera que el
comercio de Venezuela con el resto del mundo, variable de la cual el pais es altamente
dependiente, continte disminuyendo cuando los factores econémicos mencionados sigan

estando presentes en el pais.

Los factores culturales y geograficos también resultaron relevantes. El espafiol, lengua oficial
del pais, es hablado de forma nativa por un estimado de 500 millones de personas alrededor
del mundo. Este factor potencia el comercio exterior, al ayudar a reducir barreras
informativas y culturales. Con relacion a las fronteras compartidas con Colombia y Brasil,
aunque generan un efecto positivo en el intercambio comercial, dicho efecto puede estar
reducido por factores como la falta de infraestructura, barreras no arancelarias impuestas por
disputas politicas, y alta inseguridad en las fronteras.
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La estimacion del impacto de los acuerdos comerciales de Venezuela sobre los flujos
bilaterales arroj6 que los mismos contribuyeron de manera positiva a tener un mayor

comercio entre las naciones.

Finalmente, la estimacion del modelo gravitatorio para los flujos comerciales de Venezuela

con sus veinte socios comerciales, para el periodo 1998-2018, tuvo los resultados esperados.
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